
経営者･経営幹部･後継者のための

経営成長塾 第１期生の声

マーケット拡大時代の経営のやり方からマーケット縮小
時代の経営のやり方へ変えなければいけないと感じまし
た。トップダウンやダメ出し型になりがちではあります
が、みんなを巻き込み、みんなで考え行動し、成長する
ことの出来る組織を作っていきます。

自社だけの問題だと思っていましたが、ディスカッショ
ン等を通してみんなが共通して抱えている問題が多くあ
ると感じました。今まで漠然としていた問題や課題を明
確にすることが出来ました。

働く人・お客様が減り続けるマーケット縮小時代とは

マーケット縮小時代の経営戦略

増収増益企業が取り組んでいること

運賃交渉におけるステップ

第１期生とのパネルディスカッション
※セミナー内容は変更になる可能性がございます。予め､ご了承くださいませ

経営未来塾プレセミナー内容

経営成長塾とは、宮崎県トラック協会が主催する経営者･経営幹部
･後継者向けの経営塾です。
物流・運送業界が取り巻く環境は日々大きく変化しています。その環境下でも成長をし続け
る会社にはいくつかの共通点があります。経営成長塾では、講師であるG.S.ブレインズグ
ループ代表の近藤が数々の会社を成長に導いた経験やノウハウを基に、その共通点を体系立
てて学ぶことが出来ます。今回はその経営成長塾でお話する一部である「増収増益企業が取
り組んでいること」「運賃交渉方法」や実際に受講した卒業生の声をお伝えいたします。

【主催】一般社団法人宮崎県トラック協会

の御案内

2024年7月2日(火)
13時30分～15時30分

【お問い合わせ先】一般社団法人宮崎県トラック協会（TEL:0985-53-6767／FAX:0985-53-2285） 担当窓口：水元

北海道北見市生まれ。
大学卒業後、昭和63年税理士登録。
その後、中小企業を支援する経営
コンサルタントへ。
現在 G.S.ブレインズ税理士法人と
G.S.ブレインズコンサルティング
株式会社の代表。グループ全体で、
業種・業態・会社規模に応じた支援を行い、
関与先企業約700社の内83％以上が黒字経営を継続中。

G.S.ブレインズグループ代表 近藤 浩三

セミナー講師 プロフィール

日時

場所

宮崎県トラック協会 会議室


